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О КОМПАНИИ 

ООО «Теплоэнерго» осуществляет деятельность на территории Санкт-

Петербурга и Ленинградской области по направлениям проектирования,

строительства и эксплуатации объектов теплоэнергетики

слайд 3

Производство и 

передача 

тепловой энергии

Подключение к 

системе 

теплоснабжения

Проектирование и 

СМР объектов 

теплоэнергетики

Техническое 

обслуживание объектов 

теплоэнергетики1 2 3 4
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О КОМПАНИИ 

слайд 4

субсидии

Государство

Плата по тарифу

Теплоснабжение
Потребители

Постановка 

на баланс

Застройщик

Плата за 

присоединение *

Котельные

Тепловые сети
Проектирование

Строительство 

Обслуживание

* Плата за присоединение компенсирует затраты на 
строительство и проектирование объектов теплоснабжения

Генеральный 
заказчик

(застройщик)

Оплата субподрядных работ

Строительство и сдача объектов

Теплоснабжение 

населения и прочих 

потребителей

Услуги по 

строительству и 

эксплуатации 

объектов 

теплоснабжения

Строительство 

объектов и 

подключение  

новых жилых 

районов

Деятельность компании схематично

Тип объектов: Индивидуальные тепловые пункты, тепловые сети
Право собственности на объекты: Генеральный заказчик



слайд 5

История развития компании

Максимальный за всю историю развития

компании объем ввода объектов

теплоснабжения - 1 545 млн. руб.

Успешный ввод в эксплуатацию крупной

котельной г. Санкт-Петербург, Васнецовский пр.,

д.17, соор.1 (установленная мощность 120,4

Гкал/ч – наиболее крупный по мощности

источник тепловой энергии в компании).

Выход на рынок теплоснабжения Ленинградской

области (Всеволожский район).

Успешный ввод в эксплуатацию крупной

котельной в СПб, территория Усть-Славянка,

Советский пр., д.49, корп. 4, сооружение 1

(установленная мощность 90,3 Гкал/ч).

Заключение крупного долгосрочного договора

на подключение к системе теплоснабжения

ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» в Ленинградской области в

отношении жилых микрорайонов на территории

бывшего аэропорта «Ржевка» (более чем 1,0

млн. кв.м, 113 Гкал/ч).

Суммарная выручка от реализации тепловой

энергии (с учетом субсидий) и оказания услуг по

передаче впервые превысила 1 млрд. руб. и

составила 1 169 млн. руб.

Объем полезного отпуска тепловой энергии

потребителям за 2019 год составил более 500

тыс. Гкал и превысил значения аналогичного

показателя за 2015 год в 11 раз.

Утверждение долгосрочной инвестиционной

программы на период 2020-2024 гг. в объеме

6,5 млрд. руб. без НДС

Годовой прирост установленной мощности

источников тепловой энергии составил 100

Гкал/ч.

Величина установленной мощности источников

тепловой энергии, эксплуатируемых ООО

«ТЕПЛОЭНЕРГО», впервые превысила 500 Гкал/ч и

составила 519 Гкал/ч.

Основание. Утверждение в комитете по

тарифам СПб тарифов на тепловую энергию и

платы за подключение к системе

теплоснабжения ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО».

Заключение договоров на подключение к

системе теплоснабжения застраиваемых жилых

районов:

− ЖК «Цветной город» (2,5 млн. кв.м., 346

Гкал/ч);

− ЖК «Живи! В Рыбацком»;

− ЖК «Петр Великий и Екатерина Великая» (1
млн. кв.м., 90 Гкал/ч).

2014
Заключение договоров на подключение к

системе теплоснабжения:

2015

Ключевые контракты, заключенные в 2014-15 гг.,

обеспечили для ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО»

стабильный ежегодный прирост объемов

тепловой энергии, реализуемой потребителям

на срок до 2030 года.

− ЖК «Чистое Небо»

− ЖК «Полис на Комендантском»

− «Ариосто» (2,0 млн. кв.м., 260 Гкал/ч)

− ЖК «Солнечный город» (2,2 млн. кв.м., 210
Гкал/ч)

2016

2017 2018 2019

О КОМПАНИИ 



КЛЮЧЕВЫЕ ФАКТЫ 

слайд 6

Финансовые Производственные

324
гкал/ч

Подключенная нагрузка 

на конец 2019 г.

146
чел.

Персонал 

на конец 2019 г.

42
шт.

Количество котельных 

на конец 2019 г.

162
км.

Протяженность сетей

на конец 2019 г.

507
тыс. гкал.

Отпуск тепловой 

энергии в 2019 г.

182
тыс. гкал.

Передача тепловой 

энергии в 2019 г.

3,77
млрд. р.

Основные средства 

на конец 2019 г.

FA

2014
год

Создание 

компании

0,26
млрд. р.

Чистая прибыль 

в 2019 г.

NP

-
млрд. р.

Займы и кредиты 

на конец 2019 г.

LC

1,03
млрд. р.

Чистые активы

на конец 2019 г.

NAV

1,78
млрд. р.

Выручка 

в 2019 г.

TR



котельные

ПРОЕКТЫ 

слайд 7

Санкт-Петербург - 578, 3 Гкал/ч

Ленинградская область - 33,5 Гкал/ч 

42
В эксплуатации у компании

на конец 2019 года

4
Всеволжский р-он

Лен. области

Васнецовский пр., д.17, соор. 1(Ручьи, уч.8) - 120,4 Гкал/ч

Усть-Славянка, Советский пр., д.49, корп.4, соор.1 - 90,3 Гкал/ч

пр.Ветеранов, д.186, корп.5,соор.1 (Предпортовая) - 37,2 Гкал/ч

пр.Королева, д.81, корп.1, соор.1 - 37,2 Гкал/ч

пос. Шушары, ул. Центральная, д. 41, лит. А – 25,9 Гкал/ч

Южное шоссе, д.51, корп.4, лит.А - 24,1 Гкал/ч

ул. Ремесленная, д.6, корп.2, соор.1 - 19,3 Гкал/ч

Усть-Славянка, Советский пр., д.32, корп.3, соор.1  - 17,2 Гкал/ч

Пулковское шоссе, д.103, лит.Р, уч.100 - 17,2 Гкал/ч

ул. Малая Бухарестская, участок 1 – 17,2 Гкал/ч

ул. Академика Павлова, д. 10, лит.А  - 15 Гкал/ч

ул. Береговая, д.32, корп.3, лит. А  - 13,6 Гкал/ч

Петровский пр., д. 26. лит. Б  - 12,9 Гкал/ч

г. Колпино, ул. Понтонная, д.1, лит.А –11,2 Гкал/ч

ул.Киевская, д.3, корп.2, лит.А – 9,5 Гкал/ч

ул. Ольги Берггольц, соор. 36/1 – 8,6 Гкал/ч

ул. Вязовая, д.10, лит.Б - 8,2 Гкал/ч

Инструментальная ул., д.3, лит. К – 8 Гкал/ч

Кушелевская дорога, д.6,корп.3, соор.1 – 7,3 Гкал/ч

Юнтоловский пр., д.53, корп.6, лит.А – 7,2 Гкал/ч

Юнтоловский пр., д.43, корп.5, лит.А – 6,9 Гкал/ч

ул. Фарфоровская, д. 1, лит. Б – 6,9 Гкал/ч

Уткин проспект, уч. 56 – 6,6 Гкал/ч

пос. Шушары, Пулковское ш., участок 436 – 6 Гкал/ч

Юнтоловский пр., д.53, корп.5, лит.А – 5,6 Гкал/ч

пос. Песочный, ул. Школьная, уч. 97 – 5,6 Гкал/ч

Морской пр., 28, корп.4, лит.А – 5,2 Гкал/ч

Крестовский пр., д.24, лит А – 4,5 Гкал/ч

Общественный пер., д.5, соор. 1 – 3,9 Гкал/ч

ул. Ждановская, д.45 (кот.1) – 3,9 Гкал/ч

ул. Ждановская, д.45 (кот.2) – 3,9 Гкал/ч

наб. Мартынова, д.92, лит. А - 2,6 Гкал/ч

ул. Пионерская, д.53, лит. Ф – 2,6 Гкал/ч

ул. Ждановская, д.29, лит.А., пом.3-Н – 2,5 Гкал/ч

г. Сестрорецк, ул. Цемяночная, д.4, лит. Е – 2,2 Гкал/ч

наб. Обводного кан., д. 108, лит. Ж – 1 Гкал/ч

г. Пушкин, Тиньков пер., уч. 1– 0,6 Гкал/ч

пос. Шушары, ул. Кокколевская, д. 5, корп. 3, стр. 1 – 0,4 Гкал/ч

Всеволожский р-он, г. Всеволожск, ул. Шинников д.5 – 13,8 Гкал/ч

Всеволожскй р-он, п. Романовка – 8,6 Гкал/ч

Всеволожскй р-он, земли ЗАО  «Щеглово» – 8,6 Гкал/ч

Всеволожский р-он, д. Скотное – 2,6 Гкал/ч



площадках

В 2020 году планируется 

строительство на 

ПРОЕКТЫ 

слайд 8

Санкт-Петербург

Территория предприятия «Ручьи», уч.320 

г. Колпино, Лагерное шоссе, уч. 14

Усть-Славянка, Советский пр., юго-западнее д. 49

Территория предприятия «Ручьи», участок 40 (РУЧЬИ-2)

Приморский район, Орлово - Денисовский пр.

"Район Полюстрово"

Комендантский пр., участок 1

Ленинские Искры ("Предпортовый")"

Уткин проспект, участок 56

Петровский проспект, д.26, лит.Б

проспект Маршала Блюхера, д.4., корп.3

пос. Шушары, территория пред "Детскосельский"

пос. Шушары, Пулковское шоссе, уч.437,444

пос. Песочный, уч. 579,580,584,585

г. Колпино, Лагерное шоссе 1

ул. Малая Бухарестская, участок 1

Б. Сампсониевский пр., д.66

Пулковское шоссе участок 100

Колпино , Загородная улица, участок 126

Муниципальный округ Пороховые, ул. Лагоды, д.6

Петровская Коса, д.3., лит.О

Октябрьская набережная

ул. Ольги Берггольц, д.36, корп.3

Волковский пр-кт, д.6, лит.Ж

ул. Бабушкина

ул. Чугунная, д.46 (Святителя Луки)

Коломяжский проспект, д. 4, литера Н

Петровский пр., д.20, лит.С

ул. Черниговская, д.15

г. Сестрорецк, ул. Авиационная, уч.2

30



ПРОЕКТЫ 

Ключевые реализованные проекты компании:

Санкт-Петербург
Васнецовский пр., 17 

(Ручьи, уч.8)

Санкт-Петербург 
Усть-Славянка, 

Советский пр., д.49, 

корп.4, соор.1

слайд 9

120,4
гкал/ч

Мощность

5,8
км

Протяженность 

тепловых сетей

529,7
млн. руб. без НДС

Стоимость 

котельной

374,4
млн. руб. без НДС

Стоимость 

тепловых сетей

90,3
гкал/ч

Мощность

4,0
км

Протяженность 

тепловых сетей

365,5
млн. руб. без НДС

Стоимость 

котельной

206,3
млн. руб. без НДС

Стоимость 

тепловых сетей



ПРОЕКТЫ 

Ключевые реализованные проекты компании :

Санкт-Петербург
проспект Королева, 

дом 81, корп. 1

Санкт-Петербург 
проспект Ветеранов, 

дом 186, корп.5

слайд 10

37,2
гкал/ч

Мощность

10,4
км

Протяженность 

тепловых сетей

180,2
млн. руб. без НДС

Стоимость 

котельной

477,4
млн. руб. без НДС

Стоимость 

тепловых сетей

37,2
гкал/ч

Мощность

8,9
км

Протяженность 

тепловых сетей

191,2
млн. руб. без НДС

Стоимость 

котельной

394,3
млн. руб. без НДС

Стоимость 

тепловых сетей



ПРОИЗВОДСТВЕННЫЕ ХАРАКТЕРИСТИКИ 

слайд 11

Производственные характеристики 2016 год 2017 год 2018 год 2019 год

Количество котельных шт. 24 25 34 42

Суммарная тепловая мощность котельных гкал/ч 335,7 420,8 518,8 611,8

Протяженность сетей км. 76 93 120 162

Присоединенная тепловая нагрузка гкал/ч 121,7 191,1 266,7 323,8

Полезный отпуск теплоэнергии тыс. гкал 138,8 272,3 382,5 506,6

Объем услуг по передаче теплоэнергии других ЭСО тыс. гкал 85,3 132,6 169,0 182,4

33

9

в собственности

в аренде

310,97

412,21

496,46

578,3

24,77

8,6

22,36

33,5

2016 2017 2018 2019

Динамика роста совокупной мощности источников 

тепловой энергии

Санкт-Петербург Ленинградская область

124,11

246,93

365,37

488,9

14,65

25,32

17,17

17,7

2016 2017 2018 2019

Динамика роста полезного отпуска тепловой 

энергии

Санкт-Петербург Ленинградская область



ДОСТИЖЕНИЯ 

В 2020 году 

ООО «Теплоэнерго» 

планирует включиться 

в перечень ведущих 

теплоснабжающих и 

теплосетевых 

организаций 

Санкт-Петербурга

слайд 12

Лицензия 
Ростехнадзора 
на эксплуатацию 

взрывопожароопасных 

и химически опасных 

производственных 

объектов

Свидетельство 
Ростехнадзора 
о регистрации опасных 

производственных 

объектов

Свидетельство СРО 
Строительство

Свидетельство СРО 
Проектирование



”

ДОСТИЖЕНИЯ 

слайд 13

Встреча Губернатора Санкт-

Петербурга Александра 

Беглова с сотрудниками  

компании ООО 

«Теплоэнерго» 

Евгений Кочнев, Александр 

Беглов и Вячеслав Макаров 

во время официального 

визита на котельную во 

Фрунзенском районе

Команда ООО 

«Теплоэнерго» на газовой 

котельной, построенной 

для теплоснабжения ЖК 

«Цветной город»

Евгений Кочнев презентует 

Губернатору и Председателю 

Законодательного собрания 

СПб котельную в 

Красногвардейском районе

«Это один из хороших примеров, когда вперёд пришла инженерия,
а потом идёт застройка территории»

Генеральный директор 

ООО «Теплоэнерго» 

Евгений Кочнев дает 

интервью телеканалу 

Россия 

Александр Беглов

Губернатор СПБ

Объекты теплоснабжения ООО «Теплоэнерго» часто

посещают официальные лица Санкт-Петербурга и СМИ

Отметил Александр Беглов во время одного из визитов на объекты ООО «Теплоэнерго».



КЛИЕНТЫ 

Среди клиентов компании - крупнейшие российские 

компании - застройщики Санкт-Петербурга

слайд 14



МЕНЕДЖМЕНТ

слайд 15

Евгений Кочнев
Учредитель
Генеральный директор

более 20 лет
ОАО «ГАЗПРОМ»
ООО «Петербургрегионгаз»   

Опыт:

Награды и почетные грамоты:

Работает с 23.06.2015 

Министерства энергетики Российской 
Федерации
Губернатора Санкт-Петербурга
Губернатора Ленинградской области
Председателей Законодательного 
собрания Ленинградской области и СПб
Администрации районов Санкт-Петербурга
Комитета по энергетике и инженерному 
обеспечению Правительства СПб
Комитета по строительству
Министерство строительства, жилищно-
коммунального хозяйства и энергетики 
Республики Карелия
ОАО «Межрегионтеплоэнерго»
ООО «Петербургтеплоэнерго»
ОАО«Газпром»
ОАО «Газпромтеплоэнерго» 

более 25

Андрей Бородин
Первый заместитель 
Генерального директора

Опыт:

более 15 лет
ООО Петербургтеплоэнерго»

ООО «ЭНЕРГОФОРМ»

ООО «РЕМНАЛ»

ООО «ЭРГО»

Награды и почетные грамоты:

Председателя Законодательного 

собрания СПб

Комитета по энергетике и 

инженерному обеспечению 

Правительства СПб

Министерство строительства, 

ЖКХ и энергетики Республики 

Карелия

Работает с 13.05.2015  

Вадим Грачев
Заместитель Генерального 
директора – главный инженер

Работает с 22.06.2015 

Опыт:

более 26 лет
Российские коммунальные 

системы 

ОАО «ГАЗПРОМ»

ООО Петербургтеплоэнерго»

Награды и почетные грамоты:

Губернатора Санкт-Петербурга

Комитета по энергетике и 

инженерному обеспечению 

Правительства СПб

Министерство регионального 

развития Российской 

Федерации

ОАО «ГАЗПРОМ»



МЕНЕДЖМЕНТ

слайд 16

Николай Батруков
Заместитель Генерального директора 

по капитальному строительству

Опыт:

более 20 лет
ООО Петербургтеплоэнерго»

ОАО «ГАЗПРОМ»

ООО «ПАУЛЮСТ»

Награды и почетные грамоты:

Губернатора Санкт-Петербурга

Председателя Законодательного 

собрания СПб

Министерства энергетики 

Российской Федерации

Комитета по энергетике и 

инженерному обеспечению 

Правительства СПб

Работает с 01.07.2015  

Алексей Дмитриев
Заместитель Генерального директора по 

реализации инвестиционных проектов

Работает с 21.05.2015  

Опыт:

более 12 лет
ООО Петербургтеплоэнерго»

ООО «ТЕЛЭКС»

Награды и почетные грамоты:

Председателя Законодательного 

собрания Ленинградской 

области

Комитета по энергетике и 

инженерному обеспечению 

Правительства СПб

Администрации Центрального 

района Санкт-Петербурга

ОАО «Газпром теплоэнерго»

Анна Мирер
Заместитель Генерального директора 

по экономике и финансам

Опыт:

более 20 лет
ООО Петербургтеплоэнерго»

ОАО «РЖД»

Комитет строительства и 

архитектуры Ярославской 

области 

Награды и почетные грамоты:

Комитета по энергетике и 

инженерному обеспечению 

Правительства СПб

ОАО «Газпром теплоэнерго»

ОАО «Российские железные 

дороги»

Работает с 22.09.2014   

Ирина Захаренкова
Главный бухгалтер

Опыт:

более 26 лет
ООО Петербургтеплоэнерго»

ОАО «Газпром» 

ООО «Сибспортопт»

Награды и почетные грамоты:

Председателя Законодательного 

собрания Санкт-Петербурга

Комитета по энергетике и 

инженерному обеспечению 

Правительства СПб

Министерства энергетики 

Российской Федерации

Работает с 22.09.2014   
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Страновые и региональные риски

Теплоснабжение является регулируемым видом деятельности – тарифы на тепловую энергию и плата за подключение
регулируются государством. Риск снижения тарифов на осуществляемые регулируемые виды деятельности хеджируется за счет
утверждения долгосрочных тарифов на 5 лет. Для ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» установлены тарифы на период 2020-2024 гг. со
стабильным ростом.

Часть доходов от реализации тепловой энергии населению обеспечивается за счет выплаты субсидий на компенсацию
выпадающих доходов, связанных с применением льготных тарифов на тепловую энергии для населения. Поступление
вышеуказанных субсидий обеспечивается за счет бюджета Санкт-Петербурга и риск их невыплаты минимален.

Финансовые риски

На текущий момент финансовые риски в отношении ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» крайне незначительны. Общество реализует все свои
контракты на подключение за счет платы за подключение без привлечения средств.

Валютные риски, связанные с возможным незапланированным ростом цен на импортное оборудование котельных, частично
хеджируется за счет возможности приобретения отечественных аналогов сопоставимых по качеству и надежности.

Инфляционные риски. Ключевыми статьями затрат в себестоимости тепловой энергии являются затраты на покупку
энергоресурсов (газ, электроэнергия и вода), стоимость которых регулируется государством. В связи с этим практически
отсутствуют риски резких колебаний себестоимости тепловой энергии.



УПРАВЛЕНИЕ РИСКАМИ

слайд 18

Отраслевые риски

В границах зон действия систем теплоснабжения от источников, принадлежащих ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО», компания является Единой
теплоснабжающей организацией (что отражено в Схеме теплоснабжения Санкт-Петербурга на период до 2033 года,
утвержденной в Минэнерго РФ), что гарантирует ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» стабильный сбыт тепловой энергии и заключение договоров
теплоснабжения со всеми потребителями на данной территории.

Риск роста конкуренции со стороны новых игроков на рынке теплоснабжения Санкт-Петербурга минимален – официальная
политика города состоит в снижении количества регулируемых организаций и недопущения появления новых игроков на рынке.

Ключевым потребителем тепловой энергии для ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» является население (жилые микрорайоны), что полностью
нивелирует риск падения объемов реализации тепловой энергии (тепловая энергия всегда будет востребована населением).

На текущий момент подавляющая часть источников тепловой энергии ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» - это современные
автоматизированные котельные без присутствия персонала с применением наиболее энергоэффективных технологий, доступных
на данный момент на рынке. В отличие от структуры производственных мощностей наиболее крупных теплоснабжающих
организаций в Санкт-Петербурге (ГУП ТЭК СПБ, ТГК-1, Теплосеть СПб), состояние основных производственных фондов ООО
«ТЕПЛОЭНЕРГО» характеризуется значительно меньшей степенью износа (возраст котельных и тепловых сетей ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО»
не превышает 5-7 лет, в то время как уровень износа объектов теплоснабжения ключевых конкурентов гораздо значительнее).
Таким образом, у ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» минимальные расходы на ремонт оборудования и тепловых сетей, а также как минимум в
ближайшие 10 лет отсутствует необходимость в инвестициях на реконструкцию и модернизацию производственных объектов.

Сфера теплоснабжения характеризуется незначительными технологическими изменениями в отрасли. Основное оборудование
котельных и тепловых сетей имеет долгий срок службы и при правильной эксплуатации и своевременном техническом
облуживании может служить более 30 лет.

ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» имеет все необходимые лицензии на эксплуатацию опасных производственных объектов.
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Правовые риски

Учитывая тот факт, что отрасль теплоснабжения является регулируемой, существует риск изменения законодательства,
регулирующего основы ценообразования в данной сфере (изменение методологии тарификации, правил учета тех или иных
расходов при установлении тарифов). В настоящее время на законодательном уровне обсуждается переход к новой системе
тарифообразования – «метод эталонных затрат», «метод альтернативной котельной».

Данный риск является одним из наиболее существенных, однако, учитывая, что в эксплуатации ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» находятся
современные энергоэффективные котельные и тепловые сети с низкой степенью износа, то даже в случае перехода на новые
правила тарифообразования ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» в более выгодном положении по сравнению с другими теплоснабжающими
организациями.

После завершения строительства котельных и тепловых сетей ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» осуществляет государственную регистрацию
прав собственности на эти объекты.

Репутационные риски

ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» и команда топ-менеджеров компании за период своей работы в отрасли заработали безупречную
репутацию перед крупнейшими застройщиками в Санкт-Петербурге (своевременный ввод в эксплуатацию источников тепловой
энергии и тепловых сетей для обеспечения теплоснабжения жилых районов) и городской администрацией (была успешно
реализована программа реконструкции систем теплоснабжения Петроградского района).
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Стратегические риски

Стратегия компании подразумевает ежегодное увеличение доли, занимаемой ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» на рынке теплоснабжения
Санкт-Петербурга. Для хеджирования рисков снижения темпов роста объемов подключенных нагрузок и реализации тепловой
энергии ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» заключает долгосрочные договоры на подключение с крупнейшими городскими застройщиками.
На текущий момент заключены договоры на 1 560 Гкал/ч подключаемой нагрузки, что превышает текущую величину подключенных
нагрузок более чем в 4 раза.

Одним из рисков снижения темпов роста объемов полезного отпуска тепловой энергии является снижение темпов строительства и
ввода новых жилых районов в Санкт-Петербурге. При этом данный риск является не столь значительным, так как Санкт-Петербург
стабильно входит в число лидеров по объемам ежегодно вводимого жилья.
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Компания ООО «Теплоэнерго»

ИНН, ОГРН, УК ИНН 7802853013; ОГРН 1147847079313; УК 1 000 000 рублей, оплачен

ОСНОВНОЙ ВИД 
ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

Производство, передача и распределение пара и горячей воды; 

кондиционирование воздуха

АДРЕС 199155, г. Санкт-Петербург, пер. Декабристов, д. 20 литера А пом. 4-Н

РУКОВОДИТЕЛЬ Кочнев Евгений Викторович

УЧРЕДИТЕЛЬ, БЕНЕФЕЦИАР Кочнев Евгений Викторович (100%)

ОРГАНЫ УПРАВЛЕНИЯ
Общее собрание участников - Высший орган управления, Генеральный директор 

– Единоличный исполнительный орган общества Кочнев Евгений Викторович 

АУДИТОР ОТЧЕТНОСТИ
ООО «ЦЕНТР НАЛОГОВЫХ ЭКСПЕРТИЗ И АУДИТА», ОГРН 1027807568480, Член СРО

«Содружество», ОРНЗ 11606054310

СУДЕБНЫЕ СПОРЫ
По состоянию на 30.04.2020:
Ответчик – 3 дела на сумму 5 211 420 рублей
Истец – 17 дел на сумму 68 136 643 рублей

СОТРУДНИКИ 146 человек (на конец 2019 года)

ПОГАШЕННЫЕ КРЕДИТЫ
Общая сумма погашенных кредитных обязательств (возобновляемая кредитная 

линия АО «Сбербанк»): 233 628 000 рублей ( в период с 01.01.2015 по 28.01.2020)

АФФИЛИРОВАННЫЕ ЛИЦА ООО «СМТ» ИНН 7838510490. 

Характер связи:

1) Кочнев Евгений Викторович учредитель на 100 %.

2) ООО «Теплоэнерго» кредитор ООО «СМТ»



Финансовые 
показатели
на конец 2019 год
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”
Комментарии:

2
Описание структуры дебиторской 
задолженности

1
Информация о 
крупнейших дебиторах

Энергетика ООО, год начала сотрудничества - 2019, за 
строительные материалы, дата погашения - до 30.09.2020
ТГК-1 ПАО, год начала сотрудничества - 2018, за передачу 
тепловой энергии, дата погашения - текущая 
задолженность за 4 кв.2019
ФБ СЕСТРОРЕЦК ООО, год начала сотрудничества -2014, за 
подключение и СМР, дата погашения - включены в реестр 
требований кредиторов
ЛСР. НЕДВИЖИМОСТЬ-СЗ ООО, год начала сотрудничества 
- 2014, за теплоснабжение и  СМР, дата погашения -
текущая задолженность за 4 кв.2019
СК КАМЕНКА ООО (2015 г.), САМОЛЕТ УК ООО (2017 г.), УК
КОТ ООО (2018 г.), СЭТЛ ИНВЕСТ ООО (2016 г.), СПБ
РЕНОВАЦИЯ ООО (2014 г.), УК КОСМОСЕРВИС ВТОРАЯ ООО
(2018 г.); за теплоснабжение; дата погашения - текущая
задолженность за 4 кв.2019

3
Финансовая политика работы с 
дебиторской задолженностью

− Средний срок дебиторской задолженности - 3 месяца.
− Средний объем просроченной задолженности 10%.
− 70% ДЗ – это авансы на строительство объектов.

Покупатели и заказчики. Большинство дебиторов это 
текущая задолженность по выставлениям за 4 квартал 2019 
года со сроком погашения в 1 квартале 2020 года
Авансы выданы. Большинство дебиторов это 
субподрядчики, которым внесена предоплата на 
строительство объектов теплоснабжения

Дебиторская задолженность
470150040

Выполнены работы, оказаны услуги

Покупатели и заказчики ИНН Сумма, руб. Доля

Энергетика 7814746249 57 809 283 12,5%

ТГК-1 ПАО 7841312071 23 067 677 5,0%

ФБ Сетрорецк ООО 7843306330 19 433 755 4,2%

ЛСР.Недвижимость ООО 7826090547 19 417 989 4,2%

СК КАМЕНКА ООО 7810447512 19 259 671 4,2%

САМОЛЕТ УК ООО 7813275822 16 862 050 3,6%

УК КОТ 7802573055 16 207 415 3,5%

СЭТЛ ИНВЕСТ ООО 7810064510 14 567 944 3,1%

СПБ РЕНОВАЦИЯ ООО ИНН 7 841415782 14 415 501 3,1%

УК Космосервис Вторая 7802639852 13 094 325 2,8%

Прочие покупатели с ДЗ меньше 3% - 249 335 970 53,8%

Итого по разделу 463 471 579 100%

Внесена предоплата

Авансы выданные ИНН Сумма, руб. Доля

СК ООО 7810183813 863 479 355 66,9%

Энергетика 7814746249 346 095 194 26,8%

Петербурггаз ООО 7838017541 103 567 424 8,0%

ЛЕНЭНЕРГО ПАО 7803002209 38 874 005 3,0%

НАВИГАТОР-СБС ООО 7811627812 25 597 978 2,0%

ГУП ВОДОКАНАЛ СПБ 7830000426 21 582 425 1,7%

СТРОЙМОНТАЖКОМПЛЕКТ ООО 7813624544 18 317 585 1,4%

НОРМАН-ЦЕНТР ООО 7802387820 15 817 780 1,2%

ГАЗПРОММЕЖРЕГИОНГАЗ СПБ 7838056212 13 658 839 1,1%

БКН-ПРОЕКТ ООО 7816516233 10 399 300 0,8%

Прочие авансы - 80 027 500 6,2%

НДС с авансов - -246 643 607 -19,1%

Итого по разделу 1 290 773 779 100%

Прочие дебиторы 22 215 607

Итого дебиторская задолженность 1 776 460 965
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”
Комментарии:

1 Информация о 
крупнейших кредиторах

Хохряков Сергей Георгиевич ИП, год начала 
сотрудничества - 2019, за покупку тепловых сетей, 
дата погашения - в соответствии с договором
ГАЗПРОМ МЕЖРЕГИОНГАЗ САНКТ-ПЕТЕРБУРГ ООО (с 
2014 г.), за поставку газа, погашена в январе 2020
Энергетика ООО (с 2019 г.), за СМР, погашена в 
январе 2020
ЛСР. НЕДВИЖИМОСТЬ-СЗ ООО (с 2014 г.), за 
покупку тепловых сетей, дата погашения - в 
соответствии с договором
ЭГМ ООО (с 2015 г.) и СК ООО (с 2014 г.), за СМР, 
погашена в 1 кв. 2020 года
ТЭК СПБ ГУП (с 2017 г.), за подключение, погашена 
в январе 2020
СПБ РЕНОВАЦИЯ ООО (с 2014 г.), за наружный 
газопровод, дата погашения - в соответствии с 
договором

2 Описание структуры кредиторской 
задолженности

Покупатели и заказчики. Большинство кредиторов 
это текущая задолженность  за 4 квартал 2019 года
Авансы полученные. Большинство кредиторов это 
заявители, которыми внесена предоплата за 
подключение к системе теплоснабжения ООО 
ТЕПЛОЭНЕРГО

3
Финансовая политика работы с 
кредиторской задолженностью

− Средний срок кредиторской задолженности - 2 
месяца.

− Просроченной кредиторской задолженности нет, 
оплата в соответствии с условиями договоров

− 90% КЗ – это авансы по подключению объектов к 
системе теплоснабжения

Кредиторская задолженность
0

Выполнены работы, оказаны услуги 2 176 449 000

Поставщики и подрядчики                                                                     ИНН Сумма, руб. Доля

ИП Хохряков Сергей Георгиевич 781306892141 74 069 256 23,1%

ГАЗПРОММЕЖРЕГИОНГАЗ САНКТ-ПЕТЕРБУРГ ООО 7838056212 63 712 802 19,9%

Энергетика 7814746249 47 908 974 15,0%

ЛСР.Недвижимость ООО 7826090547 35 918 081 11,2%

ЭГМ ООО 7806119950 25 440 035 7,9%

ТЭК СПБ ГУП 7830001028 19 148 605 6,0%

СПБ РЕНОВАЦИЯ ООО 7841415782 14 086 662 4,4%

СК ООО 7810183813 10 519 410 3,3%

ПЕТЕРБУРГГАЗ ООО 7838017541 3 379 033 1,1%

ПЕТЕРБУРГТЕПЛОЭНЕРГО ООО 7838024362 3 343 242 1,0%

Прочие - 22 836 588 7,1%

Итого по разделу 320 362 687 100%

Получена предоплата

Авансы полученные ИНН Сумма, руб. Доля

ЛСР.Недвижимость ООО 7826090547 1 737 468 723 38,1%

СПБ РЕНОВАЦИЯ ООО 7841415782 728 131 421 16,0%

СК КАМЕНКА ООО 7810447512 499 128 211 10,9%

СЭТЛ ИНВЕСТ ООО 7810064510 416 034 388 9,1%

СЭТЛ СИТИ ООО 7810212380 413 810 745 9,1%

АРТ СОЗИДАНИЕ ООО 7810310099 371 400 000 8,1%

Эталон ЛенспецСМУ АО 7802084569 176 712 955 3,9%

ООО СтройТрестГалант-2 - 157 508 475 3,5%

ИТТ ООО - 152 761 153 3,4%

Арсенал-1 АО - 128 942 705 2,8%

Прочие авансы - 638 057 865 14,0%

НДС с авансов - -861 500 273 -18,9%

Итого по разделу 4 558 456 366 100%

Прочие кредиторы 56 038 702

Итого кредиторская задолженность 4 934 857 754
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Комментарии:

1 С чем связано снижение выручки в 2019 году по отношению к 2018 году?

Снижение выручки в 2019 году по отношению к 2018 году обусловлено существенным снижением (557,3 млн. 

руб. в 2018 г. / 98,5 млн. руб. в 2019 г.) выручки от деятельности по Генеральному подряду (где ООО 

«ТЕПЛОЭНЕРГО» выступает подрядчиками). Данный вид деятельности не является ключевым для Общества. 

По ключевому для ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» виду деятельности (Теплоснабжение + передача) в 2019 г. выручка (с

учетом субсидий) увеличилась на 45% по сравнению с 2018 г.

2
С чем связано снижение 
валовой рентабельности с 
2015 года

Постепенное падение

рентабельности с 2015 г. (самые

высокие показатели рентабельности

по факту были зафиксированы в

2016 г.) обусловлено:

− Увеличением удельного веса

Теплоснабжения в структуре

выручки и деятельности ООО

«ТЕПЛОЭНЕРГО» (теплоснабжение

является регулируемым видом

деятельности и уровень его

прибыльности ограничивается

тарифными решениями органов

регулирования).

− Ввод в 2016-2019 гг.

производственных мощностей с

учетом перспективных

подключаемых объектов (т.е с

запасом по мощности под

будущие подключения). Таким

образом расходы на

амортизацию данных объектов в

полном объеме не покрываются

выручкой от теплоснабжения.

Отчет о финансовых результатах
Показатель, млн.р. 2015 2016 2017 2018 2019
Выручка 455 1 356 1 456 1 880 1 782

Себестоимость продаж (291) (756) (1 115) (1 525) (1 588)

Валовая прибыль 164 599 341 355 194

Коммерческие расходы - - - - -

Управленческие расходы (62) (110) (125) (130) (155)

Прибыль (убыток) от продаж 102 490 216 225 39

Доходы от участия в других организациях - - - - -

Проценты к получению 10 7 4 5 23

Проценты к уплате - (0) (1) (2) (1)

Прочие доходы 1 13 70 160 392

Прочие расходы (2) (26) (80) (95) (139)

Прибыль (убыток) до налогообложения 110 483 209 293 313

Текущий налог на прибыль (2) (10) (17) (35) (6)

Изменение отложенных налоговых обязательств (20) (90) (10) (21) (33)

Изменение отложенных налоговых активов - 3 (2) 9 (7)

Прочее - (0) (4) - (3)

Чистая прибыль (убыток) 88 385 175 247 263

дополнительные показатели

Амортизация 30 112 311 431 573

EBITDA 130 589 515 717 862
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Расшифровка прочих доходов и прочих 

расходов:

Прочие доходы

Статья
Сумма, 

тыс.р.
Доля

203 890 52,1%

57 015 14,6%

43 866 11,2%

26 684 6,8%

19 915 5,1%

16 000 4,1%

15 054 3,8%

8 065 2,1%

1 105 0,3%

Итого по разделу 391 594 100%

Получение субсидий

Реализация прошлых лет

Реализация основных средств и прочего имущества

Поступления по решению суда

Восстановление резерва по сомнительным долгам

Уступка права требования

Штрафы, пени, неустойки к получению

Восстановление резерва предстоящих расходов 

Прочие (несущественные) доходы

Прочие расходы

Статья
Сумма, 

тыс.р.
Доля

32 167 23,1%

30 193 21,6%

18 705 13,4%

16 950 12,2%

16 000 11,5%

9 394 6,7%

6 275 4,5%

5 794 4,2%

1 566 1,1%

1 216 0,9%

577 0,4%

382 0,3%

268 0,2%

Итого по разделу 139 487 100%

Услуги банка

Резерв предстоящих расходов 

Резерв по сомнительным долгам

Расходы, не принимаемые для налогообложения

Госпошлина

Штрафы, пени, неустойки к уплате

Прочие (несущественные) расходы

Расходы прошлых лет

Расходы по реализации ОС и прочего имущества

Возврат субсидий

Уступка права требования

Исправительные записи по опер-ям прошлых лет

Имущественные налоги
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”
Комментарии:

1 Какова структура запасов

Материальные ценности и 

товары 29 млн. р.

Топливо 11 млн. р.

Материалы, переданные на 

переработку 36 млн. р.

2 Состав финансовых 
вложений

3
Структура, сроки и источники 
погашения прочих 
обязательств

Прочие долгосрочные 

обязательства, представляют 

собой авансы, полученные по 

договорам на подключение 

(строительство объектов 

теплоснабжения). Срок 

выполнения этапов работ 

установлен после 31.12.2020 г. По 

их окончанию долгосрочные 

обязательства будут погашены, а 

построенные объекты поставлены 

на баланс ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» в 

качестве основных средств.

350 млн. р. - депозитный счет

120 млн. р. предоставленные 

займы, в том числе 70 млн. 

рублей займ ООО «СМТ»

Баланс
Показатель, млн.р. 2015 2016 2017 2018 2019
Активы 1 424 3 277 3 484 4 462 6 123

Внеоборотные активы 502 1 915 2 404 3 288 3 776

Основные средства 502 1 912 2 404 3 280 3 774

Отложенные налоговые активы 0 3 0 9 1

Оборотные активы 922 1362 1080 1174 2347

Запасы 3 48 47 26 76

НДС по приобретенным ценностям 0 0 0 0 0

Дебиторская задолженность 900 1249 989 889 1776

Финансовые вложения 0 36 20 222 470

Денежные средства и денежные эквиваленты 19 27 22 35 21

Прочие оборотные активы 0 2 2 2 3

Пассивы 1 424 3 277 3 484 4 462 6 123
Капитал и резервы 111 496 697 864 1 027

Уставный капитал 0 0 1 1 1

Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) 111 496 696 863 1 026

Долгосрочные обязательства 29 1 595 1 705 1 694 2 912

Заемные средства 3 0 0 0 0

Отложенные налоговые обязательства 26 116 100 120 154

Прочие обязательства 0 1 479 1 605 1 574 2 758

Краткосрочные обязательства 1 284 1 186 1 082 1 904 2 184

Заемные средства 0 3 7 4 0

Кредиторская задолженность 1 282 1 179 1 070 1 847 2 176

Оценочные обязательства 2 4 5 52 7

Прочие обязательства 0 0 0 0 0

0 0 0 0 0
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Анализ 
Показатель, млн.р. 2015 2016 2017 2018 2019
Долговые

Заемные средства (ст. 1410 + ст. 1510) 3 3 7 4 0

Долгосрочные обязательства (ст. 1400) 29 1 595 1 705 1 694 2 912

Чистый долг (ст. 1410 + ст. 1510 - ст. 1250) 0 0 0 0 0

Коэффициент соотношения заемных и СК 0,03 0,01 0,01 0,01 0,00

Заемные средства / EBITDA 0,02 0,01 0,01 0,01 0,00

Чистый долг / EBITDA 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

Рентабельность

Валовая рентабельность 36% 44% 23% 19% 11%

Рентабельность EBITDA 29% 43% 35% 38% 48%

Рентабельность Чистой прибыли 19% 28% 12% 13% 15%

ROIC 63% 18% 7% 10% 7%

Ликвидность и оборачиваемость

Коэффициент текущей ликвидности 0,72 1,15 1,00 0,62 1,07

Коэффициент оборачиваемости ДЗ (Кодз) 0,64 1,26 1,30 2,00 1,34

Коэффициент оборачиваемости КЗ (Kокз) 0,28 0,61 0,99 1,05 0,79

Рыночная устойчивость

Коэффициент капитализации (Kк) 11,8 5,6 4,0 4,2 5,0

Коэффициент маневренности собственных средств (Kм) -3,5 -2,9 -2,4 -2,8 -2,7

Соотношение ДЗ и КЗ (Ксдикз) 0,7 1,1 0,9 0,5 0,8

Коэффициент финансирования (Kф) 0,08 0,18 0,25 0,24 0,20

Коэффициент мобильности всех средств (Кмвс) 0,65 0,42 0,31 0,26 0,38

Финансовая устойчивость

Коэффициент финансовой устойчивости (Kфу) 0,10 0,64 0,69 0,57 0,64

Коэффициент финансовой зависимости (Kфз) 13 7 5 5 6

Коэффициента финансовой независимости (Kфн) 0,08 0,15 0,20 0,19 0,17

Чистые активы (ст. 1600 - ст. 1400 - ст. 1700) 111 496 697 864 1 027

Основные средства

Фондоотдача (Kфонд) 1,41 1,12 0,67 0,66 0,51



Финансовые и 
производственные 
показатели
За 6 месяцев 2020 года
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Производственные характеристики 2019 год 2020 г. (1-2 кв.)

Количество котельных шт. 42 42

Суммарная тепловая мощность котельных гкал/ч 611,8 622,7

Протяженность сетей км. 162 178

Присоединенная тепловая нагрузка гкал/ч 323,8 377,2

Полезный отпуск теплоэнергии тыс. гкал 506,6 353,0

Объем услуг по передаче теплоэнергии других ЭСО тыс. гкал 182,4 133,8

34

8

в собственности

в аренде

За 1-ое полугодие 2020 года ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО»:

− расторгло договоры аренды в отношении 3-х котельных;

− заключило договоры аренды в отношении 2-х котельных;

− ввело в эксплуатацию 1-ну новую котельную.

Основной ввод новых котельных запланирован на

4-ый квартал 2020 года.

ПРОИЗВОДСТВЕННЫЕ ХАРАКТЕРИСТИКИ – 2 КВ. 2020 
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Сооружения
2 163

Незавершенное строительство
201

Земельные участки
61

млн. р

Машины и оборудование

1 070

Здания

260

Транспорт и прочие ОС

20

3 774Итого:

2019 год

2 231

1 018

277

307

68

46

3 948

+68

млн. р

2020 год (2 кв.) 

-52

+17

+106

+7

+26

+174
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ДЕБИТОРСКАЯ ЗАДОЛЖЕННОСТЬ – 2 КВ. 2020

Дебиторская задолженность по состоянию на 30.06.2020

40

Выполнены работы, оказаны услуги

Покупатели и заказчики ИНН Сумма, руб. Доля

Энергетика ООО 7814746249 26 993 288 7,9%

ФБ СЕСТРОРЕЦК ООО 7843306330 19 228 374 5,6%

СПБ РЕНОВАЦИЯ ООО 7841415782 18 708 636 5,5%

САМОЛЕТ УК ООО 7813275822 18 113 818 5,3%

СПК "Племзавод" Детскосельский" 7820027796 16 358 877 4,8%

ТЭК СПБ ГУП  7830001028 13 249 826 3,9%

ПРАЙМ ФМ ООО 7840303324 12 659 387 3,7%

ГЛАВСТРОЙ-СПБ СПЕЦ. ЗАСТРОЙЩИК ООО  7839347260 10 068 013 2,9%

СЭТЛ ИНВЕСТ ООО 7810064510 9 909 676 2,9%

УНИСТО ЗАО 7830000867 9 838 583 2,9%

Прочие покупатели с ДЗ меньше 3% - 187 522 546 54,7%

Итого по разделу 342 651 025 100%

Внесена предоплата

Авансы выданные ИНН Сумма, руб. Доля

СК ООО 7810183813 1 006 081 174 65,4%

Энергетика ООО 7814746249 422 650 289 27,5%

ПЕТЕРБУРГГАЗ ООО 7838017541 100 901 164 6,6%

ПетроСтрой ООО 7803002209 54 900 000 3,6%

Прочие авансы - 248 045 000 16,1%

НДС с авансов - -293 742 000 -19,1%

Итого по разделу 1 538 835 626 100%

Прочие дебиторы 17 380 000

Итого дебиторская задолженность 1 898 866 651

”Объем 

просроченной 

дебиторской 

задолженности по 

состоянию на 

30.06.2020 года 

составляет 4,2%

(79 млн. руб.)
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КРЕДИТОРСКАЯ ЗАДОЛЖЕННОСТЬ – 2 КВ. 2020

Кредиторская задолженность по состоянию на 30.06.2020

0

Выполнены работы, оказаны услуги 0

Поставщики и подрядчики                                                                     ИНН Сумма, руб. Доля

Хохряков Сергей Георгиевич ИП 781306892141 36 360 400 22,3%

ЛСР. НЕДВИЖИМОСТЬ-СЗ ООО 7826090547 30 431 114 18,7%

Энергетика ООО 7814746249 25 121 152 15,4%

СПБ РЕНОВАЦИЯ ООО 7841415782 14 086 662 8,6%

СК ООО 7810183813 12 444 658 7,6%

ГАЗПРОМ МЕЖРЕГИОНГАЗ САНКТ-ПЕТЕРБУРГ ООО  7838056212 12 406 326 7,6%

Прочие - 32 218 000 19,8%

Итого по разделу 163 068 313 100%

Получена предоплата

Авансы полученные ИНН Сумма, руб. Доля

ЛСР. НЕДВИЖИМОСТЬ-СЗ ООО 7826090547 1 764 650 405 35,1%

СПБ РЕНОВАЦИЯ ООО 7841415782 720 798 610 14,3%

СК КАМЕНКА ООО 7810447512 596 585 804 11,9%

СЭТЛ ИНВЕСТ ООО 7810064510 589 065 594 11,7%

СЭТЛ СИТИ ООО 7810212380 463 669 901 9,2%

АРТ СОЗИДАНИЕ ООО 7810310099 362 655 689 7,2%

РОССТРОЙИНВЕСТ ООО 7813475980 167 216 350 3,3%

СТРОЙТРЕСТГАЛАНТ-2 ООО 7804485252 159 542 373 3,2%

Прочие авансы - 1 168 005 000 23,2%

НДС с авансов - -958 232 500 -19,0%

Итого по разделу 5 033 957 225 100%

Прочие кредиторы 40 700 000

Итого кредиторская задолженность 5 237 725 537

”Просроченная 

кредиторская 

задолженность по 

состоянию на 

30.06.2020 года 

отсутствует
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Отчет о финансовых результатах
Показатель, млн.р. 2019 (1-2 кв.) 2020 (1-2 кв.)
Выручка 788 1 076

Себестоимость продаж (733) (945)

Валовая прибыль 55 131

Коммерческие расходы - -

Управленческие расходы (70) (107)

Прибыль (убыток) от продаж (15) 24

Доходы от участия в других организациях - -

Проценты к получению 12 9

Проценты к уплате (1) -

Прочие доходы 117 140

Прочие расходы (31) (46)

Прибыль (убыток) до налогообложения 82 129

Текущий налог на прибыль (13) (20)

Изменение отложенных налоговых обязательств - -

Изменение отложенных налоговых активов - -

Прочее - -

Чистая прибыль (убыток) 69 109

дополнительные показатели

Амортизация 272 336

EBITDA 341 455
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Баланс
Показатель, млн.р. 2019 2020 (1-2 кв.)
Активы 6 123 6 571

Внеоборотные активы 3 776 3 949

Основные средства 3 774 3 948

Отложенные налоговые активы 1 1

Оборотные активы 2 347 2 621

Запасы 76 116

НДС по приобретенным ценностям 0 12

Дебиторская задолженность 1 776 1 899

Финансовые вложения 470 338

Денежные средства и денежные эквиваленты 21 256

Прочие оборотные активы 3 1

Пассивы 6 123 6 571
Капитал и резервы 1 027 1 035

Уставный капитал 1 1

Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) 1 026 1 034

Долгосрочные обязательства 2 912 2 917

Заемные средства 0 0

Отложенные налоговые обязательства 154 159

Прочие обязательства 2 758 2 758

Краткосрочные обязательства 2 184 2 618

Заемные средства 0 128

Кредиторская задолженность 2 176 2 479

Оценочные обязательства 7 11

Прочие обязательства 0 0

”Расшифровка 

заемных средств
Кредитор: МОСТОТРЕСТ ПАО

Задолженность: 128 млн. руб.

Сумма договора: 150 млн. руб.

Дата договора: 13.03.2020

Дата погашения: 31.03.2021

Расшифровка 

лизинга
Лизингодатель: ЛК ЕВРОПЛАН АО

Задолженность: 1,6 млн. руб.

Предмет лизинга: транспорт

Дата начала: 27.03.2020

Дата окончания: 31.03.2021
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АНАЛИЗ – 2 КВ. 2020

Анализ 
Показатель, млн.р. 2019 2020 (1-2 кв.)
Долговые

Заемные средства (ст. 1410 + ст. 1510) 0 128

Долгосрочные обязательства (ст. 1400) 2 912 2 917

Чистый долг (ст. 1410 + ст. 1510 - ст. 1250) 0 0

Коэффициент соотношения заемных и СК 0,00 0,12

Заемные средства / EBITDA 0,00 0,28

Чистый долг / EBITDA 0,00 0,00

Рентабельность 0

Валовая рентабельность 11% 12%

Рентабельность EBITDA 48% 42%

Рентабельность Чистой прибыли 15% 10%

ROIC 7% 3%

Ликвидность и оборачиваемость 0

Коэффициент текущей ликвидности 1,07 1,00

Коэффициент оборачиваемости ДЗ (Кодз) 1,34 -

Коэффициент оборачиваемости КЗ (Kокз) 0,79 -

Рыночная устойчивость 0

Коэффициент капитализации (Kк) 5,0 5,3

Коэффициент маневренности собственных средств (Kм) -2,7 -2,8

Соотношение ДЗ и КЗ (Ксдикз) 0,8 0,8

Коэффициент финансирования (Kф) 0,20 0,19

Коэффициент мобильности всех средств (Кмвс) 0,38 0,40

Финансовая устойчивость 0

Коэффициент финансовой устойчивости (Kфу) 0,64 0,60

Коэффициент финансовой зависимости (Kфз) 6 6

Коэффициента финансовой независимости (Kфн) 0,17 0,16

Чистые активы (ст. 1600 - ст. 1400 - ст. 1700) 1 027 1 035



Бизнес 
план
2020 - 2024 гг.



СТРАТЕГИЯ РАЗВИТИЯ

Для повышение рентабельности 
проектов компания ориентируется на 
создание максимально надежной и 
энергоэффективной системы 
теплоснабжения, используя самые 
передовые технологии в области 
теплоэнергетики.

Распоряжением Комитета по 
тарифам Санкт-Петербурга №129-р 
от 30.10.2019 года утверждена 
инвестиционная программа ООО 
«Теплоэнерго» с объемом вложений 
в размере 6,4 млрд. руб.

Для реализации отдельных 
мероприятий программы 2020-2024 гг. 
планируется привлечение заемных 
средств (выпуск облигаций/кредит).

1 2 3Реализация 

инвестиционной 

программы 2020-2024 гг.

Использование 

передовых 

технологий

Расширение источников 

финансирования 

компании

Стратегические задачи:

слайд 40

Стратегия компании ООО «Теплоэнерго» направлена на 

увеличение доли рынка за счет расширения портфеля 

проектов



43,7%

18 569,0

40,3%

17 100,2

7,2%

3 056,0

2,3%

970,7

1,6%
661,4

0,8%

354,8

0,6%

253,6

0,5%

222,9

0,3%

139,3

0,3%

119,9

2,4%

1 032,9

ГУП "ТЭК СПб"

ПАО "ТГК-1"

ООО "Петербургтеплоэнерго"

АО "ГСР ТЭЦ"

ООО "Теплоэнерго"

ФГБУ “ЦЖКУ“ Минобороны России

ОАО "РЖД" (Октябрьская дирекция по тепловодоснабжению)

АО "Балтийский завод"

ПАО СЗ "Северная верфь"

ООО "Пулковская ТЭЦ"

Прочие котельные

РЫНОК 

слайд 41

Структура рынка потребления тепловой энергии 

в Санкт-Петербурге

”

тыс. гкал. 

* Схема теплоснабжения Санкт-Петербурга на период до 2033 года с актуализацией в 2020 году 

Общий объем полезного 

отпуска тепловой энергии в 

Санкт-Петербурге

42 480,7 тыс. гкал.*



РЫНОК 

Прирост строительных фондов – фактор 

стратегического развития  ООО «Теплоэнерго»

слайд 42

На основании Закона Санкт-Петербурга от 21 декабря 2005 года N 728-99 "О Генеральном плане Санкт-Петербурга" (с 

учетом поправок от 19.12.2018 г.), стратегии социально-экономического развития Санкт-Петербурга до 2035 г., прогноза 

социально-экономического развития Санкт-Петербурга на период до 2035 г., утвержденных проектов планировок и 

проектов развития территорий. Схема теплоснабжения Санкт-Петербурга на период до 2033 года
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https://www.gov.spb.ru/static/writable/ckeditor/uploads/2019/10/31/20/%D0%93%D0%BB%D0%B0%D0%B2%D0%B0_2__%D0%BF%D1%80%D0%B8%D0%BB%D0%BE%D0%B6%D0%B5%D0%BD%D0%B8%D1%8F.pdf


РЫНОК 

Компания ООО «Теплоэнерго» на рынке теплоэнергетики 

Санкт-Петербурга входит в 10-ку крупнейших

Функциональная структура централизованного теплоснабжения города представляет
собой разделенное между разными юридическими лицами производство тепловой
энергии и ее передачу до потребителя.

слайд 43

Финансовые результаты деятельности ООО «Теплоэнерго» подтверждают ее принадлежность к

числу ведущих компаний на рынке теплоэнергетики Санкт-Петербурга

Компания ИНН Выручка в 2018 году

ПАО «ТГК 1» 7841312071 87,0 млрд. рублей

ГУП «ТЭК СПб» 7830001028 30,9 млрд. рублей

ООО «Петербургтеплоэнерго» 7838024362 6,5 млрд. рублей

ООО «Теплоэнерго» 7802853013 1,9 млрд. рублей

”



ПЛАН РАЗВИТИЯ. ПРОИЗВОДСТВО 

слайд 44

Производственные характеристики 2019 год 2020 год 2021 год 2022 год 2023 год 2024 год

Количество котельных шт. 42 49 56 63 70 77

Суммарная тепловая мощность гкал/ч 612 860 986 1 095 1 215 1 363

Протяженность сетей км. 162 222 262 302 342 382

Присоединенная тепловая нагрузка гкал/ч 324 526 741 957 1 153 1 361

Полезный отпуск теплоэнергии тыс. гкал 507 661 883 1 070 1 269 1 503

Объем услуг по передаче теплоэнергии других ЭСО тыс. гкал 182 233 238 242 247 252









ПЛАН РАЗВИТИЯ. ВЫРУЧКА 

слайд 45

Выручка, млн. р. без НДС

43%

Услуги технологического 

присоединения

51%

Продажа тепловой энергии

2%

Услуги передачи тепловой 

энергии

3%

Подряд и 

субподряд



ПЛАН РАЗВИТИЯ. РАСХОДЫ 

слайд 46

Амортизация ОС 36,49%

Затраты на топливо и энергию 34,93%

Оплата труда с НДФЛ и страховыми взносами 8,74%

Технологическое присоединение 5,85%

Услуги сторонних организаций 4,35%

Расходы на ремонт ОС 3,81%

Подряд-субподряд 2,53%

Арендная плата производственного характера 1,17%

Услуги по охране 0,85%

Охрана труда 0,28%

Подготовка и переподготовка кадров 0,27%

Транспортные расходы 0,24%

Химреагенты 0,15%

Приобретение малоценных ОС 0,13%

Расходы на страхование производственного характера 0,11%

Информационно-консультационные услуги 0,04%

Плата за выбросы + плата за размещение отходов 0,03%

Расходы на рекламу и публикации в СМИ 0,02%

Оплата труда с НДФЛ и страховыми взносами 37,68%

Налог на имущество 28,07%

Арендная плата 15,47%

Содержание и ремонт административных зданий 3,11%

Проценты к уплате 2,65%

Амортизация 2,63%

Информационно-консультационные услуги 1,93%

Прочие (подарки, представительские) 1,63%

Расходы на страхование 1,28%

Транспортные расходы 0,97%

Списание ОС ниже 40 тыс.руб. 0,86%

Услуги связи 0,74%

Прочие расходы 0,61%

Программное обеспечение 0,41%

Канцелярские, почтово-телеграфные расходы 0,40%

Госпошлина 0,37%

Охрана труда 0,22%

Услуги кредитных организаций 0,16%

Содержание оргтехники и средств связи 0,16%

Услуги сторонних организаций 0,16%

Аудиторские услуги 0,13%

Подготовка и переподготовка кадров 0,11%

Членские взносы в СРО 0,10%

Расходы на рекламу и публикации в СМИ 0,05%

Транспортный и земельный налоги 0,05%

Подписка на журнальные издания 0,04%

Нотариальные и юридические услуги 0,02%



ПЛАН РАЗВИТИЯ. ПРИБЫЛЬ 

слайд 47

Валовая прибыль, EBITDA, Чистая прибыль - млн. р.



ПЛАН РАЗВИТИЯ. БДР 

слайд 48

”
Комментарии:

Чем обусловлен значительный рост выручки и валовой рентабельности в 2020 году по отношению к 2019 году

Рост выручки и валовой рентабельности в 2020 году обусловлен:

− Значительным увеличением (в 3 раза по сравнению с 2019 г.) выручки по договорам на подключение. Особенностью данного вида деятельности

является то, что расходы на строительство объектов теплоснабжения в рамках исполнения Обществом своих обязательств по договорам

подключения, отражаются не счетах себестоимости, а формируют стоимость вводимых основных средств.

− Увеличением на 30% объемов полезного отпуска тепловой энергии потребителям.

Отчет о финансовых результатах
Показатель, млн.р. 2019 2020 2021 2022 2023 2024

Выручка 1 782 3 486 3 789 4 157 4 956 5 878

Себестоимость продаж (1 588) (2 302) (2 621) (3 072) (3 702) (4 344)

Валовая прибыль 194 1 184 1 168 1 085 1 253 1 535

Коммерческие расходы - - - - - -

Управленческие расходы (155) (293) (369) (405) (475) (550)

Прибыль (убыток) от продаж 39 891 798 680 779 985

Доходы от участия в других организациях - - (0) (0) - -

Проценты к получению 23 12 26 34 44 64

Проценты к уплате (1) (5) (32) (26) - -

Прочие доходы 392 327 422 555 687 839

Прочие расходы (139) (13) (0) (0) - -

Прибыль (убыток) до налогообложения 313 1 212 1 214 1 242 1 510 1 888

Текущий налог на прибыль (6) (132) (132) (135) (164) (205)

Изменение отложенных налоговых обязательств (33) (56) (56) (58) (70) (88)

Изменение отложенных налоговых активов (7) - - - - -

Прочее (3) - - - - -

Чистая прибыль (убыток) 263 1 024 1 026 1 050 1 276 1 595

дополнительные показатели

Амортизация 573 769 916 1 057 1 225 1 420

EBITDA 862 1 964 2 072 2 238 2 691 3 243



ПЛАН РАЗВИТИЯ. БДДС 

слайд 49”
Комментарии:

Как планируется использовать свободный денежный остаток

Часть будет использоваться в качестве «подушки» для поддержания ликвидности, остальное будет 

размещено на депозитный счет под проценты. Поступление процентов по депозиту учтено в плане.

ДДС
Показатель, млн.р. 2020 2021 2022 2023 2024

Денежные потоки от текущих операций 2 326 2 795 2 363 2 844 2 285

Поступления - всего 4 057 5 121 5 206 6 320 6 453

в том числе: от продажи работ и услуг 3 672 4 699 4 630 5 632 5 614

Платежи - всего -1 730 -2 325 -2 843 -3 475 -4 168

поставщикам (1 205) (1 667) (2 029) (2 487) (3 003)

в связи с оплатой труда работников (205) (252) (310) (378) (449)

процентов по долговым обязательствам - (32) (32) - -

налога на прибыль организаций (77) (119) (124) (163) (197)

прочие платежи (243) (257) (349) (448) (519)

Денежные потоки от инвестиционных операций (2 293) (2 464) (1 957) (2 261) (1 659)
Поступления - всего 499 27 34 44 64

 возврата займов, от продажи ценных бумаг 486 0 0 0 0

Платежи - всего (2 791) (2 491) (1 991) (2 305) (1 723)

в связи созданием внеоборотных активов (2 685) (2 491) (1 991) (2 305) (1 723)

Денежные потоки от текущих операций 428 (128) (300) - -
Поступления - всего 450 0 0 0 0

от выпуска облигаций 300 0 0 0 0

в связи с получением кредитов  и займов 150 0 0 0 0

в связи с получением денег от собственников 0 0 0 0 0

Платежи - всего (22) (128) (300) - -

в связи с погашением (выкупом) облигаций - - (300) - -

в связи с возвратом кредитов и займов (22) (128) - - -

Сальдо денежных потоков за отчетный период 462 203 106 584 625
Остаток денежных средств начало 21 483 686 792 1 376

Остаток денежных средств на конец 483 686 792 1 376 2 001



ПЛАН РАЗВИТИЯ. ББЛ 

слайд 50

Баланс
Показатель, млн.р. 2019 2020 2021 2022 2023 2024

Активы 6 123 7 438 8 858 9 575 10 883 11 616
Внеоборотные активы 3 776 5 164 5 678 6 145 6 669 7 238

Основные средства 3 774 5 163 5 676 6 144 6 668 7 236

Отложенные налоговые активы 1 1 1 1 1 1

Оборотные активы 2 347 2 274 3 180 3 430 4 214 4 378

Запасы 76 102 131 162 191 224

НДС по приобретенным ценностям 0 2 0 0 0 0

Дебиторская задолженность 1 776 1 594 2 269 2 382 2 553 2 060

Финансовые вложения 470 90 90 90 90 90

Денежные средства и денежные эквиваленты 21 483 686 792 1 376 2 001

Прочие оборотные активы 3 3 3 3 3 3

Пассивы 6 123 7 438 8 858 9 575 10 883 11 616
Капитал и резервы 1 027 2 051 3 078 4 128 5 404 6 999

Уставный капитал 1 1 1 1 1 1

Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) 1 026 2 050 3 077 4 127 5 403 6 998

Долгосрочные обязательства 2 912 3 300 3 356 3 109 3 179 3 267

Заемные средства 0 305 305 0 0 0

Отложенные налоговые обязательства 154 210 266 324 394 482

Прочие обязательства 2 758 2 785 2 785 2 785 2 785 2 785

Краткосрочные обязательства 2 184 2 087 2 423 2 338 2 299 1 349

Заемные средства 0 128 0 0 0 0

Кредиторская задолженность 2 176 1 951 2 416 2 330 2 292 1 342

Оценочные обязательства 7 7 7 7 7 7

Прочие обязательства 0 0 0 0 0 0



ПЛАН РАЗВИТИЯ. АНАЛИЗ 

слайд 51

”Какие факторы будут 
способствовать 
улучшению 
финансовых 
показателей в 2020 
году по отношению к 
2019 году

В 2020 году планируется

ввод большого количества

объектов теплоснабжения

(около 30) капитальные

затраты на которые были

понесены в предыдущих

периодах.

Ввод объектов означает

признание доходов по

технолог. присоединениям,

соответственно увеличение

объемов выручки и

улучшение финансовых

коэффициентов.

Кроме того, ввод

объектов - это увеличение

объемов отпускаемого

тепла, т.е. объемов

производства.

Анализ 
Показатель, млн.р. 2019 2020 2021 2022 2023 2024

Долговые

Заемные средства (ст. 1410 + ст. 1510) 0 433 305 0 0 0

Долгосрочные обязательства (ст. 1400) 2 912 3 300 3 356 3 109 3 179 3 267

Чистый долг (ст. 1410 + ст. 1510 - ст. 1250) 0 0 0 0 0 0

Коэффициент соотношения заемных и СК 0,00 0,21 0,10 0,00 0,00 0,00

Заемные средства / EBITDA 0,00 0,22 0,15 0,00 0,00 0,00

Чистый долг / EBITDA 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

2-факторная модель Альтмана -1,55 -1,79 -1,96 -2,35 -3,87 0,00

5-факторная модель Альтмана 2,96 5,10 - - - 0,00

Рентабельность

Валовая рентабельность 11% 34% 31% 26% 25% 26%

Рентабельность EBITDA 48% 56% 55% 54% 54% 55%

Рентабельность Чистой прибыли 15% 29% 27% 25% 26% 27%

ROIC 7% 19% 16% 15% 15% 16%

Ликвидность и оборачиваемость

Коэффициент текущей ликвидности 1,07 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

Коэффициент оборачиваемости ДЗ (Кодз) 1,34 2,07 1,96 1,79 2,01 2,55

Коэффициент оборачиваемости КЗ (Kокз) 0,79 1,12 1,20 1,29 1,60 2,39

Рыночная устойчивость

Коэффициент капитализации (Kк) 5,0 2,6 1,9 1,3 1,0 0,7

Коэффициент маневренности собственных средств (Kм) -2,7 -1,5 -0,8 -0,5 -0,2 0,0

Соотношение ДЗ и КЗ (Ксдикз) 0,8 0,8 0,9 1,0 1,1 1,5

Коэффициент финансирования (Kф) 0,20 0,38 0,53 0,76 0,99 1,52

Коэффициент мобильности всех средств (Кмвс) 0,38 0,31 0,36 0,36 0,39 0,38

Финансовая устойчивость

Коэффициент финансовой устойчивости (Kфу) 0,64 0,72 0,73 0,76 0,79 0,88

Коэффициент финансовой зависимости (Kфз) 6 4 3 2 2 2

Коэффициента финансовой независимости (Kфн) 0,17 0,28 0,35 0,43 0,50 0,60

Чистые активы (ст. 1600 - ст. 1400 - ст. 1700) 1 027 2 051 3 078 4 128 5 404 6 999

Основные средства

Фондоотдача (Kфонд) 0,51 0,78 1,34 1,35 1,49 1,62



ЦЕЛИ ЭМИССИИ. ПЕРВЫЙ ВЫПУСК

Капитальные затраты по проектам планируется финансировать за счет 
средств полученных в качестве платы за технологическое присоединение, 
а операционные затраты за счет собственного капитала и средств от 
выпуска облигаций.

Эмиссия облигаций на Московской бирже – стратегический шаг для 
компании в сторону придания компании публичности, корпоратизации 
бизнеса и использования биржевых инструментов финансирования 
бизнеса с целью достижения стратегических целей.

слайд 52

Цель 1.
Пополнение оборотных средств для поддержания ликвидности при 

выполнении инвестиционной программы 2020-2024 гг.

Цель 2.
Создание бенчмарка привлечения денежных средств на бирже



ПЛАНИРУЕМЫЕ ПАРАМЕТРЫ ОБЛИГАЦИОННОГО ВЫПУСКА

слайд 53

№ выпуска Первый

ДАТА РАЗМЕЩЕНИЯ (ПЛАН) 31.10.2020

УРОВЕНЬ ЛИСТИНГА Третий уровень списка (Сектор роста). Без проспекта

ОБЪЕМ ВЫПУСКА 300 000 000 рублей 

НОМИНАЛ ОБЛИГАЦИЙ 1 000 рублей

СТАВКА КУПОНА 10,5%

СРОК ОБРАЩЕНИЯ 728 дней (2 года)

ОФЕРТА Не предусмотрена

АМОРТИЗАЦИЯ ДОЛГА Не предусмотрена

ДЛИТЕЛЬНОСТЬ КУПОННОГО ПЕРИОДА 91 день (квартал)

ЧИСЛО КУПОННЫХ ПЕРИОДОВ 8

ЦЕНА РАЗМЕЩЕНИЯ 100% от номинальной стоимости

СПОСОБ РАЗМЕЩЕНИЯ Открытая подписка

ДОСРОЧНОЕ ПОГАШЕНИЕ
По усмотрению эмитента – предусмотрено
По требованию владельцев облигаций – не предусмотрено

ПРОГРАММА ОБЛИГАЦИЙ Объем программы - 1 500 000 000 рублей, Срок – 3 640 дней (10 лет)

РЕЙТИНГ Получение рейтинга АКРА (по усмотрению ММВБ)



ПЛАН ПОГАШЕНИЯ ОБЛИГАЦИЙ

слайд 54

Поступление и погашение долга, купонные выплаты – млн. р.

Выпуск
Показатель, млн.р. 2020 2021 2022 2023 2024

Поступление долга 300 000 - - - -

Погашение долга в конце срока - - 300 000 - -

Выплаты купона - 31 500 31 500 - -



КОМАНДА ЭМИССИИ

слайд 55

ПВО - предусмотрен

Организатор 
Андеррайтер
ООО ИК «Фридом Финанс»

www.ffin.ru

Сергей Носов
Директор департамента корпоративных 

финансов

8 (926) 605 48 88

Работает с 2010 года   

Соорганизатор

ООО ФК «Ценные бумаги»

www. fktsb.ru

Татьяна Большакова
Генеральный 

директор

8 (921) 941-29-75

Работает с 2014 года  



ОТВЕТЫ НА ОТДЕЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ

слайд 56

ВОПРОС:

С чем связан бурный рост организации за относительно короткий срок существования?

ОТВЕТ:

Бурный рост организации обусловлен заключением большого количества договоров на подключение с крупными застройщиками в

отношении строящихся жилых районов в Санкт-Петербурге.

Это стало возможным благодаря безупречной репутации и большому опыту работы в сфере теплоэнергетики всей команды

ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО». Данный опыт команда Компании получила за годы работы в дочерних структурах ПАО «Газпром». Были

реконструированы системы теплоснабжения в 5-ти районах Санкт-Петербурга (построено и реконструировано более 250 котельных,

построено и реконструировано более 900 км тепловых сетей).

После исполнения обязательств по договорам на подключение, построенные объекты теплоснабжения остаются в собственности

ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО», в результате чего существенно расширяется и растет рынок сбыта тепловой энергии Общества.

Продажи и бизнес-план

ВОПРОС:

Насколько достижимы прогнозы по выручке и прибыли в 2020 и последующих годах?

ОТВЕТ:

Прогнозы по выручке от теплоснабжения на 2020 год достижимы.

Выручка по техприсоединению определена на основании плановых договорных сроков подключения объектов застройщиков и может

быть откорректирована в случае изменения застройщиками сроков ввода объектов, в том числе в целях оптимизации налоговой базы

по налогу на прибыль (часть актов по отдельным этапам договоров на подключение может быть перенесена на 2021 год), но при этом

объем финансирования по договорам останется неизменным.

Темпы роста выручки в последующие годы зависят, прежде всего, от соблюдения застройщиками сроков и объемов строительства

жилых комплексов.



ОТВЕТЫ НА ОТДЕЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ

слайд 57

ВОПРОС:

С чем связано снижение выручки в 2019 году по отношению к 2018 году и постепенное падение валовой рентабельности начиная с 2015

года?

ОТВЕТ:

Снижение выручки в 2019 году по отношению к 2018 году обусловлено существенным снижением (557,3 млн. руб. в 2018 г. / 98,5 млн. 

руб. в 2019 г.) выручки от деятельности по Генеральному подряду, где мы выступаем подрядчиками. Данный вид деятельности не является 

ключевым для Общества. 

По ключевому для ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» виду деятельности (теплоснабжение и передача) в 2019 г. выручка с учетом субсидий 

увеличилась на 45% по сравнению с 2018 г.

Постепенное падение рентабельности с 2015 г. (самые высокие показатели рентабельности по факту были зафиксированы в 2016 г.) 

обусловлено:

− Увеличением удельного веса теплоснабжения в структуре выручки и деятельности ООО «Теплоэнерго» (теплоснабжение является 

регулируемым видом деятельности и уровень его прибыльности ограничивается тарифными решениями органов 

регулирования).

− Вводом в 2016-2019 гг. производственных мощностей с учетом перспективных подключаемых объектов (т.е. с запасом по 

мощности под будущие подключения). Таким образом, расходы на амортизацию данных объектов в полном объеме не 

покрываются выручкой от теплоснабжения.



ОТВЕТЫ НА ОТДЕЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ

слайд 58

ВОПРОС:

Как повлияла/ет на Вашу организацию текущая экономическая и эпидемиологическая обстановка? Какие меры Вы предпринимали

для снижения негативных последствий?

ОТВЕТ:

Несмотря на текущую экономическую и эпидемиологическую обстановку, деятельность компании не приостанавливали, исполняли и

исполняем свои обязательства перед потребителями тепловой энергии и перед застройщиками в полном объеме. Несколько

снизился уровень платежей за тепловую энергию по сравнению с аналогичным периодом прошлого года, в основном со стороны ТСЖ

и УК, но, считаем это временной проблемой и проводим активную претензионную работу по взысканию дебиторской задолженности.

Рынок и конкуренты

ВОПРОС:

Как Вы можете прокомментировать существенный рост тарифов ООО «Теплоэнерго» в 2019, превышающий рост тарифов других

игроков на рынке? Какие риски в связи с этим Вы видите и как планируете ими управлять?

ОТВЕТ:

Существенный рост тарифов в 2019 год обусловлен ростом количества активов (котельные и тепловые сети) Общества и увеличением

расходов на амортизацию.

Рост тарифа не является риском для Общества, а, скорее наоборот, плюсом.

Тариф на тепловую энергию ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» находится на одном уровне с тарифом крупнейшей теплоснабжающей

организации в Санкт-Петербурге (ГУП ТЭК СПб).

С остальными крупными теплоснабжающими организациями сравнивать Теплоэнерго некорректно, т.к.:

− ПАО ТГК-1 – это комбинированная выработка тепловой и электрической энергии

− У ООО «Петербургтеплоэнерго» в структуре себестоимости очень мало амортизационных отчислений, так как активы

арендуются у города.



ОТВЕТЫ НА ОТДЕЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ

слайд 59

ВОПРОС:

В чем Ваши сильные и слабые стороны по сравнению с конкурентами?

ОТВЕТ:

У нас одни сильные стороны:

− Большой опыт работы в сфере теплоснабжения и строительства/реконструкции объектов теплоэнергетики;

− Исполнение сроков подключения объектов перед Застройщиками;

− ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» полностью коммерческая организация, которая имеет небольшой, но высокопрофессиональный

коллектив, благодаря чему отсутствует бюрократия внутри компании, решения принимаются оперативно в отличие от «системных»

компаний;

− Грамотное планирование и строгий контроль на всех стадиях реализации проектов;

− По сравнению с другими теплоснабжающими организациями в городе ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» более мобильно и

клиентоориентированно в вопросах обеспечения новых жилых районов тепловыми мощностями.

ВОПРОС:

Насколько компания зависит от ситуации на рынке строительства жилья в г. Санкт-Петербург?

ОТВЕТ:

По основному виду деятельности (производство и передача тепловой энергии в рамках существующей нагрузки) не зависит.

Увеличение объема полезного отпуска тепловой энергии потребителям и объема выручки по техприсоединению зависит от объема

ввода застройщиками новых жилых комплексов.



ОТВЕТЫ НА ОТДЕЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ

слайд 60

Долговая политика и выпуск облигаций

ВОПРОС:

Почему Вы решили привлечь финансирование через выпуск облигаций?

ОТВЕТ:

Считаем его современным и эффективным инструментом на финансовом рынке на сегодняшний день. В наших планах реализация

огромного количества инвестиционных проектов. Поддержание ликвидности компании путем выпуска облигаций видим более

выгодным по сравнению с кредитованием по следующим причинам:

− Отсутствие необходимости внесения банковского залога (у компании специализированные основные средства, которые банки

не хотят брать в залог)

− Возможность возврата основного долга после реализации проекта в отличии от необходимости внесения ежемесячных

банковских платежей, включая частичную выплату основного долга

ВОПРОС:

Как планируете использовать привлечённый от размещения облигаций денежные средства?

ОТВЕТ:

Планируем использовать привлеченные денежные средства на поддержание ликвидности текущей и инвестиционной деятельности 

компании. 

ВОПРОС:

Вы намереваетесь регистрировать программу облигаций, какие у Вас планы на дальнейшие выпуски?

ОТВЕТ:

В настоящее время мы рассматриваем много новых инвестиционных проектов, также рассматривается вопрос возможного участия в 

концессионном соглашении в отношении объектов теплоэнергетики г. Санкт-Петербурга.



ОТВЕТЫ НА ОТДЕЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ

слайд 61

ВОПРОС:

Как планируется осуществлять продажу облигаций, круг инвесторов определён?

ОТВЕТ:

Открытая подписка

ВОПРОС:

Как Вы оцениваете финансовую устойчивость компании? Прокомментируйте высокую долю прочих долгосрочных обязательств в

балансе компании

ОТВЕТ:

У компании высокий уровень финансовой устойчивости. Долгосрочные и краткосрочные обязательства формируются

преимущественно за счет авансов от застройщиков по договорам на подключение.

Средства, полученные от застройщиков, используются целевым образом на строительство объектов теплоснабжения, которые затем

остаются в собственности компании.

В связи с тем, что объекты теплоснабжения строятся «с опережением» (т.е. котельные и магистральные сети строятся не под нагрузку

конкретного этапа подключения, а преимущественно с учетом всех планируемых нагрузок подключаемых жилых районов), закрытие

кредиторской задолженности по полученным авансам будет происходить постепенно по мере подключения тепловых нагрузок.



ОТВЕТЫ НА ОТДЕЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ

слайд 62

ВОПРОС:

Какие риски/сложности Вы видите во взаимодействии с Заказчиками относительно реализации проектов? Каким образом они влияют

на финансовую устойчивость организации в будущем?

ОТВЕТ:

Единственный риск – это снижение темпов подключения новых тепловых нагрузок и, соответственно, снижение темпов роста полезного 

отпуска тепловой энергии.

Объекты теплоснабжения мы строим за счет полученных от застройщиков авансов, не привлекая заемных средств.  

В случае расторжения договора на подключение по инициативе застройщика, компания подтвердит фактически понесенные расходы 

на строительство объектов теплоснабжения. Влияние на финансовую устойчивость в данном случае отсутствует. 

Возможным риском является снижение темпов развития компании в случае снижения темпов строительства застройщиками объектов. 

Но, как мы понимаем, рынок строительства жилья – это постоянно востребованная отрасль.

В рамках деятельности оказания услуг теплоснабжения за счет существенной доли амортизации в тарифе у компании в период 2020-

2024 гг. будет формироваться запас денежных средств, достаточный для обеспечения высокого уровня финансовой устойчивости.

ВОПРОС:

Ваша бизнес модель предусматривает получение платы за технологическое присоединение от застройщиков, строительство на эти

средства объектов теплоснабжения, права собственности на которые в дальнейшем принадлежат Вам, и эксплуатацию этих объектов

путём отпуска и передачи тепла. Тарифы на реализацию тепла регулируются государством. Все верно?

ОТВЕТ:

Да, все верно

Судебные дела, аффилированные компании и риски



ОТВЕТЫ НА ОТДЕЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ

слайд 63

ВОПРОС:

Прокомментируйте характер связи и зависимости ООО «Теплоэнерго» , ООО «СМТ» и ООО «МТК «ПУРОЛАТ»? Можно ли ряд этих

компаний назвать группой?

ОТВЕТ:

Ряд компаний не является группой, так как у них абсолютно разные виды деятельности и разные команды топ-менеджеров. 

Вышеуказанные компании связаны только единым учредителем.

ВОПРОС:

Возникают ли у Вас споры с застройщиками по вопросам прав собственности на возводимые объекты теплоснабжения?

ОТВЕТ:

На сегодняшний день таких споров не возникает по той причине, что ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» является Застройщиком и возводит объекты 

теплоснабжения на земельных участках, принадлежащих Компании на праве собственности, либо на праве долгосрочной аренды. 

После строительства объектов недвижимости ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» регистрирует право собственности на объекты через Росреестр. 

ВОПРОС:

Имеет ли Ваша компания отношение к АО «Теплоэнерго» из Нижнего Новгорода?

ОТВЕТ:

Нет



ОТВЕТЫ НА ОТДЕЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ

слайд 64

ВОПРОС:

Какая ситуация по судебным делам вокруг компании? Как часто при работе с контрагентами применяется судебный механизм?

ОТВЕТ:

Учитывая основной вид деятельности – поставка тепловой энергии, практически все судебные дела – это иски ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» о 

взыскании платы с недобросовестных потребителей за тепловую энергию и горячую воду.



ОГРАНИЧЕНИЕ ОТВЕТСТВЕННОСТИ

Настоящая презентация была подготовлена ООО «ТЕПЛОЭНЕРГО» (Компания) и ООО «ФК Ценные Бумаги» (Консультант).

Информация, представленная в презентации, носит сжатый характер и не претендует на полноту. Настоящая презентация

содержит ряд «прогнозных заявлений». Все заявления, не содержащие исторических фактов, являются прогнозными и

подразумевают наличие рисков и неопределенности. Нет гарантий того, что эти заявления окажутся точными: фактические

результаты в будущем могут отличаться от сделанных прогнозов. Подобные заявления основаны на объективной оценке

руководства Компании, сделанной по состоянию на сегодняшний день, с учетом всей доступной информации. Консультант не

берет на себя обязательств по актуализации прогнозных заявлений. Настоящая презентация не составляет, не является частью и не

должна толковаться как предложение, приглашение или рекомендация в отношении любых объектов Компании, либо как

предложение, приглашение или рекомендация к продаже или выпуску, или как побуждение купить или приобрести объекты или

любые ценные бумаги Компании в любой юрисдикции, или как поощрение к инвестиционной деятельности. Ни одна из частей

настоящей презентации или факт ее распространения не составляют основу и не могут использоваться в связи с любым

договором, обязательством или инвестиционным решением. Информация и суждения, содержащиеся в настоящей презентации,

представлены по состоянию на момент публикации и могут измениться в дальнейшем. Настоящая презентация также содержит

информацию, взятую из публичных источников (с соответствующими ссылками в тексте презентации), которые не проходили

независимую проверку.

Данная презентация носит исключительно информационный характер и не может рассматриваться как предложение к

заключению сделок. Консультант не несет ответственности за любой прямой или косвенный ущерб, наступивший в результате

использования информации, изложенной в настоящей презентации. Любые операции с ценными бумагами, упоминаемыми в

настоящем обзоре, могут быть связаны с риском.

КОНФИДЕНЦИАЛЬНОСТЬ

Информация, представленная в данном документе содержит конфиденциальную информацию, которая защищена законом.

Если данная информация не предназначена Вам, настоящим уведомляем Вас о том, что использование, копирование,

распространение данной информации, а также осуществление любых действий на основе этой информации, строго

запрещено.

ОГРАНИЧЕНИЕ ОТВЕТСТВЕННОСТИ И КОНФИДЕНЦИАЛЬНОСТЬ 
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